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Digifianz dirige los 
esfuerzos de Inbound de 
Advent Hair desde Julio 
2016.

Nos encanta 
establecer 
conexiones 

personales con 
nuestros valiosos 

clientes.

Advent Hair es una 
empresa comercializadora 
de pelucas.

Desde 1994 se ocupan de 
satisfacer al cliente que no 
se encuentra a gusto con 
su cabello.

http://inbound.digifianz.com/
http://www.adventhair.com/


Resultados
Generales
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Rendimiento General: 

16,212 Visitas
en un periodo de 3 meses

370 Leads
en un periodo de 3 

meses

193 Clientes
en un periodo de 3 

meses
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+2.28%

+52.16%

http://inbound.digifianz.com/
http://www.adventhair.com/


Rendimiento de las Páginas de Destino:

66
Leads

Por formularios 
llenados en las 

páginas.

1,666
 Vistas

de páginas de destino 
en un periodo de 3 

meses.

10.38% 
Conversion Rate
  Promedio de Industria 

eCommerce: 2.50%
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Buyer Personas:

Hair 
Heather

HairSystem
 Harry

Extensions 
Elaine

DoltYourself 
Daisy

Advent Hair ha incorporado 
un total de 4 buyer personas 
desde que comenzó a 
trabajar con Digifianz.

Esto ha ayudado a la 
identificación de los perfiles 
de posibles clientes 
potenciales, lo cual permite 
facilitar procesos y 
estrategias inbound.
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Resultados obtenidos del Blog de Advent Hair:

14 Blog 
Posts

en un periodo de 3 
meses.
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+250%

381%
de aumento en 

tráfico un periodo de 
3 meses.
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Top 5 - Blog Post

Con la creación de artículos relevantes e interesantes 
para los Buyer Personas, se ha logrado conseguir tráfico 
orgánico al blog de Advent Hair:
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Contenido
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1 contenido 
Premium
De Advent Hair 
creado por Digifianz
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Digifianz creó una oferta de contenido para capturar 
leads. En este caso, se realizó un eBook enfocado en 
uno de los Buyer Personas: DoltYourself Daisy.

“Women of Color Hair System Buyer’s Guide”
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http://www.adventhair.com/
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Redes 
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Digifianz comenzó a manejar las cuentas de Facebook, 
Twitter y Google +  de Advent Hair en el mes de Julio.
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224 
mensajes

en Redes Sociales.

88 Clicks 

+388.9%

http://inbound.digifianz.com/
http://www.adventhair.com/


Digifianz logró un impacto en las redes sociales de Advent 
Hair obteniendo:
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100 Nuevos 
Contactos

en Redes Sociales.

6,065 Visitas
en la página web desde que 

Digifianz maneja Social Media

+175%
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Digifianz logró un impacto en las redes sociales de Advent 
Hair obteniendo:
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13 
Interacciones
Incluyendo comentarios, likes, 

mensajes compartidos, retweets, 
etc.
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Top 3 - Facebook 
Post
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Top 3 - Tweets
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Keywords
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1.542
Tráfico 

Orgánico en los 
últimos 30 días.

El equipo de Digifianz optimiza constantemente las 
Keywords de Advent Hair para mejorar el ranking en los 
buscadores y obtener más tráfico orgánico.
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229
Keywords
Ranked en top 10.

77 
Keywords
Ranked en top 3.

27 
Contactos
Orgánicos en los 
últimos 30 días.
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Email 
Marketing
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11,511 
Abiertos

107,184 
Enviados

+5008.87%

+2179.41%

1,206 
Clicks
+880.49%

Para Advent Hair se 
implementan estrategias de 
email marketing con el fin 
de enviar mensajes de 
branding, ofertas u otra 
información a los clientes 
y/o clientes potenciales, 
obteniendo como resultado 
en este periodo:

http://inbound.digifianz.com/
http://www.adventhair.com/


Gracias a los esfuerzos de Inbound, Advent Hair 
está experimentando un crecimiento sostenido en 
cantidad de visitas, leads calificados y clientes 
satisfechos.

“Siempre que leo sus 
artículos y posts en mis 
redes, me sorprende la 
calidad. Jamás podría 
encontrar empleados como 
el equipo de Digifianz. ¡Mis 
ingresos han aumentado 
en 20% desde que me 
asocié con ellos!”

Jeff Waite
CEO Advent Hair

http://www.adventhair.com/
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Conviértete en 
el próximo 

caso de éxito
Agenda tu llamada hoy

http://inbound.digifianz.com/
http://inbound.digifianz.com/asesoria-inbound-marketing?utm_source=Organic&utm_campaign=Caso%20de%20exito%20AH&utm_medium=Content%20Offer&utm_content=Inbound

